
La fili•reTertiaire: BaccalaurŽat professionnel Commerce 3 ans
Section europŽenne ÒallemandÓ

Recrutement

Cette  section  est  ouve r te  aux  Žl•ves  issus  d'une  classe  de
3 • m e Compte  tenu  de  la  la rgeur  du  champ  de  recrutement  de
ce baccalaurŽatp rofessionnel  et  du  p rofil  requis,  une  moti-
vation  affirmŽe  est  indispensable.
Pour  intŽgrer  la  section  eu ropŽenne  ÒAllemandÓ  (12  Žl•ves
sur  les  24  places)  vous  devrez  avoir  pratiquŽ  cette  langue
vivante  au  coll•ge  et  avoir  un  niveau  satisfaisant.

QualitŽs souhaitŽs

Sens du contact humain, dynamisme, bonne prŽsentation, qualitŽs
d'expression et d'organisation,  travail en Žquipe, autonomie.

DŽroulement de la scolaritŽ
�  L'enseignement gŽnŽral comporte 16h30  de cours
hebdomadaires (fran•ai s: 4 h, histoire/gŽographie:  2h
30,  mathŽmatiques: 2 h, Žducation artistique : 2 h,
Žducation physique : 2 h)
Langues vivantes: 2 h ou 5 h (les Žl•ves ayant
ŽtudiŽ l'allemand en LV1 ou LV2 sont intŽgrŽs en section
europŽenne).

�  L'enseignement professionnel comporte 16h de cours
en classe enti•re ou ˆ  effectif rŽduit, il est organisŽ
autour de 3 axes

L'animation  commercial e :
(4  heures  par  semaine)
�  Organiser l'offre "produits"
�  Participer aux opŽrations de promotion
�  Participer aux opŽrations d'animation

La  gestion  des  p roduits  et  la  gestion
commerciale  : (4  heures  par  semaine)  
�  Approvisionner le magasin
�  GŽrer les produits dans l'espace de vente
�  Participer ˆ  la gestion du magasin

La  vente  : (5  heures  par  semaine)
�  PrŽparer la vente
�  RŽaliser la vente de produits
�  Contribuer ˆ  la fidŽlisation de la client•le

LÕŽconomie -d roit  (3  heures  par  semaine)
�  Observer et analyser des situations dÕentreprises en
relation avec le cadre juridique et Žconomique



LYCÉE  EDGAR FAURE
2, rue du Docteur Sauze - B.P 63087 - 25503 MORTEAU Cedex

TŽl : 03.81.67.68.80 - Fax : 03.81.67.39.56
E-mail : contact@lycee-morteau.com - Site Internet : http://www.lycee-morteau.com

Période de formation en milieu professionnel

Une ou deux pŽriodes chaque annŽe, soit  5  "stages" sur les trois
ans de formation pour un total de 22  semaines. Ces pŽriodes dans
des magasins ou en grandes surfaces, permettent de participer et de
mieux comprendre la rŽalitŽ des situations professionnelles; elles
donnent lieu ˆ  une note d'examen.

De plus, les Žl•ves ont la possibilitŽ de passer le BEP Vente Action

Marchande ˆ  la fin de la 2 • me annŽe.

Répartition des enseignements

�  La mercatique
�  La gestion commerciale
�  La communication - vente
�  La technologie de la communication appliquŽe ˆ  la vente

�  L'Žconomie et le droit 

Débouchés

�  L'activitŽ du titulaire de ce dipl™me s'exerce
gŽnŽralement debout et nŽcessite des dŽplacements dans la surface
de vente ou en rŽserve. Sa tenue et sa prŽsentation sont adaptŽes
aux exigences de l'entreprise. L'activitŽ s'exerce aupr•s de la clien-
t•le du point de vente pour laquelle il sait mettre en oeuvre les
techniques relationnelles adaptŽes.

Le titulaire du baccalaurŽat professionnel "commerce" est un
employŽ commercial qui intervient dans tout type d'unitŽ commer-
ciale : sŽdentaire ou non, alimentaire ou non-alimentaire, spŽcialisŽ
ou gŽnŽraliste, en libre-service ou en vente assistŽe afin de mettre ˆ
la disposition de la client•le les produits correspondant ˆ  la deman-
de.

Les emplois  concernŽs  re•oivent  lesappellations  les  plus
courantes  suivantes  :
�  employŽ(e) de commerce,
�  assistant(e) de vente,
�  conseiller(•re) de vente,
�  vendeur(se),
�  vendeur(se) spŽcialisŽ(e).

Dans le cadre de son parcours professionnel, le titulaire du
baccalaurŽat professionnel "commerce"  pourra assumer des
responsabilitŽs qui le conduiront ˆ  exercer en tant qu'adjoint  ou
responsable de tout ou partie d'une unitŽ commerciale.

La  v ie a ct ive est la  su ite log iq ue d e ce d ip l™m e
professionnel,  cependant  il  est  possible  de  poursuivre
des  Žtudes  principalement  vers  le  BTS Management  des
UnitŽs  Commerciales  ou  le  BTS NŽgociation  et  Relation
Client.
La  section  eu ropŽenne  Allemand  est  destinŽe  ˆ  des
Žl•ves  ayant  un  niveau  satisfaisant  en  allemand.

Conditions

O bjectifs

Stages en entreprises

Év aluation

V alidation

Attestation Europro

� Promouvoir un comportement de citoyen
europŽen, les valeurs et les principes de la vie
dŽmocratique et approfondir  la rŽflexion sur des
questions culturelles et environnementalesValider
les acquis des Žl• ves dans leur activitŽ 
professionnelle tournŽe vers un pays europŽen

� Effectuer une PFE ˆ  lÕŽtranger 4 (minimum) ˆ  8
semaines selon les mŽtiers

� ƒvaluer la pŽriode de formation en entreprises
(attitudes et comportements professionnels)

� OrganisŽe par lÕŽtablissement de formation ˆ
lÕissue du stage ou de la pŽriode de formation en
milieu professionnel
Rema rque s :
Les exigences de lÕattestation ÒEuroproÓ 
dŽpendent du niveau de dipl™me prŽsentŽ.
Les Žl• ves doivent • tre capable de rentre
compte dÕune activitŽ professionnelle en rapport
avec lÕidentitŽ europŽenne ou avec la dimension
europŽenne du mŽtier.
ƒpreuve orale :

� prŽsentation dÕun dossier (en langue fran•aise

ou Žtrang•re, selon la dipl™me) : 10  min
�  questions ˆ  partir du dossier: 10  min

AttestationÒEurop roÓ jointe au dipl™me

Section Européenne

� Contribuer ˆ  la formation du citoyen europŽen
� DŽvelopper les capacitŽs de rŽflexion et dÕŽchanges
dÕidŽes des Žl•ves
� Renforcer lÕenseignement de la langue retenue
� Se familiariser avec la culture du pays concernŽ
� Permettre dÕacquŽrir la ma”trise dÕune langue Žtrang•re au
meilleur niveau
� Assurer la cohŽrence des initiatives pŽdagogiques et
culturelles

Niveau  IV  : BAC PRO
Effectuer une PFE de 4 ˆ  8 semaines

Avoir obtenu la note de 12  en LV1
Avoir obtenu au moins un 10  en Žvaluation spŽcifique.

ƒvaluation  spŽcifiqu e :
1.  ƒpreuve  orale  : 80  % de la note finalev durŽe 20  min
prŽcŽdŽe de 20  min de prŽparation
� 1 •re partie: interrogation ˆ  partir dÕun texte remis par les 2
examinateurs en relation avec la DNL
� 2 • me partie: entretien sur les travaux effectuŽs pendant
annŽe terminale en DNL + dossier issu du stage dans une
entreprise europŽenne et rŽdigŽ en LVE

2.  ƒvaluation  de  la  scolaritŽ  en  T BAC PRO DN L
� Žvaluation Žcrite + orale
� apprŽciation de la spontanŽitŽ et de la participation

Indication ÒSection  EuropŽenneÓ portŽe sur le dipl™me

Attestation Europro Section Européenne


