MORTEAU

LafilisreTertiaire: Baccalauniafession@mmer&ans
SectionewopZennéallemarnO

Recrutement

vation affirmZe
Pour intZgrer

Cette section est ouve rte aux Zlsves
3'm Compte tenu de la largeur du champ de recrutement
ce baccalaurZatp

sur les 24 places) vous devrez avoir
vivante au college et avoir

issus d'une classe de
de
rofessionnel et du profil une moti-

est indispensable.

requis,

la section europZenne OAllemand® (12 Zleves

pratiquZ cette langue
un niveau satisfaisant.

QualitZssouhaitZs

DZroulementdela scolaitZ

Lenseignement gZnZral comporte 16h30 de cours
hebdomadaires (franeais: 4 h, histoire/gZographie: 2h
30, mathZmatiques: 2 h, Zducation artistique : 2 h,
Zducation physique : 2 h)

Langues vivantes: 2 h ou 5 h (les Zleves ayant
ZtudiZl'allemand en LV1 ou LV2 sontintZgrZsen section
europZenne)

L'enseignementprofessionnelcomporte 16h de cours
en classe entiere ou ~ effectif rZduit, il est organisZ
autour de 3 axes

L'animation commercial e:

(4 heures par semaine)
Organiser I'offre "produits"
Participer aux opZrations de promotion
Participer aux opZrations d'animation

Sens du contact humain, dynamisme, bonne prZsentation, qualitZs
d'expression et d'organisation, travail en Zquipe, autonomie.

La gestion des produits et la gestion
commerciale : (4 heures par semaine)
Approvisionner le magasin
GZrer les produits dans I'espace de vente
lﬁaﬁticiper "~ la gestion du magasin

La vente : (5 heures par semaine)
PerarerIa vente
" RZaliserla vente de produits
Contrlbuer " la fidZlisation de la cllentole

LQZconomle -droit (3 heures par semaine)
Observer et analyser des situations dOentreprisegn

relation avec le cadre J‘urldlque et Zconomique
k % Y%




Période de formation en milieu professionnel

Une ou deux pZriodes chaque annZe, soit 5 "stages" sur les trois
ans de formation pour un total de 22 semaines.Ces pZriodes dans
des magasinsou en grandes sufaces, permettentde participer et de
mieux comprendre la rZalitZ des situations professionnelles; elles
donnentlieu ™ une note d'examen.

De plus, les Zlsves ont la possibilitZ de passer le BEPVente Action
Marchande " la fin de la 2™ annZe

Répartition des enseignements

Lamercatique

La gestion commerciale

La communication - vente

Latechnologie de la communication appliquZe ~ la vente

L'Zconomieet le droit

Débouchés

LactivitZ du titulaire de ce dipl™ne sexerce
gZnZralementdebout et nZcessitedes dZplacementsdans la suface
de vente ou en rZsave. Sa tenue et sa prZsentation sont adaptZes
aux exigences de |'entreprise. L'activitZ s'exerce aupres de la clien-
tele du point de vente pour laquelle il sait mettre en oeuvre les
techniquesrelationnelles adaptZes.

Le titulaire du baccalaurZat professionnel "commerce" est un
employZ commercial qui intervient dans tout type d'unitZ commer-
ciale : sZdentaireou non, alimentaire ou non-alimentaire, spZcialisZ
ou gZnZraliste,en libre-savice ou en vente assistZeafin de mettre”

la disposition de la clientele les produits correspondant” la deman-
de.

lesappellations

Les emplois concernZs resoivent les plus

courantes suivantes
employZ(e)de commerce,
assistant(e)de vente,
conséller(ere) de vente,
vendeur(se),

vendeur(se)spZcialisZ(e).

Dans le cadre de son parcours professionnel, le titulaire du
baccalaurZat professionnel "commerce" pourra assumer des
responsabilitZs qui le conduiront = exercer en tant qu‘adjoint ou
responsable de tout ou partie d'une unitZ commerciale.

La vie active est la suite logique de ce dipl™me
professionnel, cependant il est possible de poursuivre

des Ztudes principalement vers le BTS Management des
UnitZs Commerciales ou le BTS NZgociation et Relation
Client.

La section europZenne Allemand

Zleves ayant un niveau satisfaisant

est destinZe des

en allemand.

Promouvoir un comportement de citoyen
europZen, les valeurs et les principes de la vie
dZmocratique et approfondir la rZflexion sur des
guestionsculturelleset environnementale¥alider
les acquis des Zlsves dans leur activitZ
professionnelletournZe vers un pays europZen

Contribuer ~ la formation du citoyen europZen

DZvelopper les capacitZs de rZflexion et dOZchanges
dOidZesles Zleves

RenforcerlOenseignemerde la langue retenue

Se familiariser avec la culture du pays concernZ

PamettredOacquZrita ma'trisedOundangue Ztrangere au
meilleur niveau

Assurer la cohZrence des initiatives pZdagogiques et
culturelles

Effectuerune PFE" 10Ztrange# (minimum)” 8
semainesselon les mZtiers

Niveau IV : BAC PRO
Effectuerune PFEde 4 © 8 semaines

fvaluer la pZriode de formation en entreprises
(attitudes et comportementsprofessionnels)

OrganisZe par 10Ztablissemente formation
IOissuelu stage ou de la pZriode de formation en
milieu professionnel
Remarque s:
les exigences de I@ttestation CEuroproO
dZpendentdu niveau de dipl™meprZsentZ.
les Zleves doivent stre capable de rentre
compte dOuneactivitZ professionnelleen rapport
avec |OidentitZ2uropZenneou avec la dimension
europZennedu mZtie.
fpreuve orale :

prZsentationdOurdossier (en langue franeaise
ou Ztrangere, selonla dipl™me) 10 min
questions” partir du dossier: 10 min

Avoir obtenu la note de 12 en V1
Avoir obtenu au moinsun 10 en Zvaluation spZcifique.

fvaluation spZcifiqu e:
1. fpreuve orale : 80 % de la note finalev durZe 20 min
prZcZdZede 20 min de prZparation

1" partie: interrogation ~ partir dOurtexte remis par les 2
examinateursen relation avec la DNL

2'™ partie: entretien sur les travaux effectuZs pendant
annZe terminale en DNL + dossier issu du stage dans une
entreprise europZenneet rZdigZ en LVE

2. fvaluation de la scolaritZ en T BAC PRO DNL
Zvaluation Zcrite + orale
apprZciation de la spontanZitZet de la participation

Attestation OEurop roO jointe au dipl™me
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Indication OSection EuropZenneO portZe surle dipl™me




